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IMMOBILIENVERKAUF ST

L Fachwissen kundenorientiert einsetzen, um
optimale Evgebnisse zu erhalten.

Benjamin Rein, Dipl. Betriebswirt (FH)
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VERTRAUENSSACHE

LAuch wenn Ehrlichkeit unangenehm sein
kann, ist es fiir mich sehr wichtig. Ehrlichkeit
wdhrt schlieflich am lingsten. ™

Andreas Wagner, Immobilienmakier




Die Kraft liegt im Team.

Gemeinsam finden wir fUr Sie die richtigen Losungen. Flr Sie setzen wir auf eine aktive
Zusammenarpsit die uns gemeinsam mit lhnen zu einem gezielten Ergebnis fuhrt und

Maoglichkeiten und Ressourcen genutzt werden.
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ZUFRIEDENHEIT RUNDUM

Es ist unsere oberste Prioritat Sie mit Ihrer Immobilie glicklich zu machen. Wir begleiten Sie
von Anfang an und sind auch nach der Unterzeichnung fur Sie da.

WIR SETZEN UNS FUR SIE EIN

Auch pel schwierigen Angelegenheiten, halten wir Ihnen den RuUcken frel und sind erst
zufrieden, wenn Sie zufrieden sind.

WIR HOREN IHNEN ZU

Wir nehmen uns Zeit fUr Sie. Wéhrend Sie sich entspannt zurtck lehnen, kimmern wir uns
um die Vermarktung lhrer Immobilie.



Das sagen unsere Kunden uber uns...

J Gesamtbewertung * ko k
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Termintreus

L0 J. DreBB

Sehr freundliches, kompetentes Team. Alle Absprachen wurden immer eingehalten. Sehr gute
handwerkliche Arbeil insbesondere was Bewertung der Immobilie, Prasentation des Verkaulsobjekis
und DurchfGhrung der Besichtigungen angeht. Hier ist man wirklich gut aufgehoben.

K Ra’.[h\fel i) Das lef alles wie besprochen. Die Unteragen war zefinahe da und aus-
' reichend. Die Abwickiung war gut vorbereftet und es hat alles gut gekliappt,

YT Gl Maier

Kompetenter Ansprechpartner rund um den Immobilienverkauf. Alle Fragen wurden sehr schnell un
kompetent beantwortet, Sollte ich nochmals eine Immobilie kaufen oder verkaufen wollen ist Herr Wagner
mein erster Ansprechpartner.
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LN Privatkunde

lch war mit Rein Immobilien sehr zufrieden, lch habe hier die Untersiditzung bekommen die ich mir von einer
Immobiliientinma erwartet habe,

Kompetente, professionelle und schnelle Abwicklung des Verkaufes der
C.K. Immobilie.

LYY w7 F Elzer

Klasse Makler, fast jederzeit erreichbar ansonsten kommt der Rlckruf noch innerhalb des selben Tages!
Dokumente und Termine sind auch kurzlristig zu  erlangen. Rein  Immobilien worde ich  jederzeit
weiterermplehlen!



,Der wichtigste Baustoff ist Vertrauen.*

Damit wir Sie immer mit einem guten
Gefuhl ins neue Zuhause einziehen
lassen.

EHRLICHKEIT

Wir wissen, dass dauerhafte Beziehungen im privaten wie auch geschéaftlichen Bereich nur auf
einer Basis pestehen konnen, bei der man ehrlich miteinander umgeht. Zur Ehrlichkeit gehort
auch, Unbeteiligien gegenlber fair zu handeln und bekannte Mangel offen darzustellen.

FAIRNESS
Wir gehen offen und ehrlich mit allen Beteiligten um und sorgen daflr, dass bel
Entscheidungen alle wichtigen Punkte bertcksichtigt werden,

KOMPETENZ

Kompetenz bedeutet Fachwissen, die Fahigkeit dieses verstandlich zu kommunizieren und
dementsprechend zu handeln. Daher achten wir auf die richtigen Kommunikationswege und
die Weiterentwicklung unserer Mitaroeiter,

VERANTWORTUNG

Bei Immobiliengeschéften geht es auch um sehr viel Geld und fur das weitere Leben wichtige
Entscheidungen. Wir sind uns dieser Bedeutung voll bewusst und Ubernehmen im Rahmen
unseres Einflussbereiches Verantwortung.

Wir begleiten Sie wahrend der gesamten Betreuungsphase und stehen Ihnen mit unseren
Partnern (Banken, Rechtsanwélten, Steuerberatern, Finanzierern etc.) fur rechtliche und
wirtschaftliche Fragen zur Seite.



Gezielte Vermarktung. Geplant - umgesetzt - verkauft!

Fur Immobilieneigentimer:

WIR KUMMERN UNS - lehnen Sie
sich Inzwischen zuruck!

Einige gute Grlunde fur eine Zusammenarbeit mit uns, um einen vollstandigen Marketingplan
mit allen MaBnahmen zu erhalten:

v

» Beschaffung aller erforderlichen Unterlagen (Grundbuchamt, Bauamt, Katasteramt...)
» DurchfUhrung einer tatsachlichen Marktwertanalyse

» Bestellung und Kostenlbernahme des notwendigen Energieausweises

» Erstellung professioneller Immobilienfotos und/oder Drohnenaufnahmen

» Drucken eines farblich aussagekrattigen, geobundenen Immobilien-Exposes

» Inserieren Inrer Immobilie in Zeitungen und Online-Portalen

» Aktivierung zielgruppenorientierter WerbemaBnanmen (z.B. Plakat und Bauzaun-Werbung)
» Durchfuhrung von allen Besichtigungsterminen und Interessentenbetreuung

» komplette Kommunikation mit potenziellen Kaufinteressenten und Prifung dersr Bonitat
» Interessenmanagement und Exposéversand

» Vertragsausfertigung und Kommunikation mit dem Notar

v v
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Unsere Arbeit endet nicht mit dem erfolgreichen Vertragsabschluss., Wir kimmern uns um
eine ordentliche Ubergabe inklusive Protokoll und sind auch bei spateren Fragen gern weiter
fOr Kaufer und Verkaufer da,

Rufen Sie uns jetzt an und erfahren Sie in einem personlichen Gesprach mehr darlber,
warum Sie mit uns an Ihrer Seite schneller und besser verkaufen.



| assen Sie uns |hr starker Partner scin!




Haben Sie genug Abenteuerlust fiir einen Privatverkauf?

Risiken die Sie als Privatverkaufer kennen sollten!

ES GIBT VIELE GRUNDE, warum Sie
Nnichts dem Zutall Uberlassen soliten!

Wenn Sie mit dem Gedanken spielen, Ihr Haus oder Ihre Wohnung ohne professionelle Hilte
zu verkaufen, kommt viel Arbeit und ein erheblicher Zeitaufwand auf Sie zu. Darlber hinaus
sollten Sie sich auch Uber die finanziellen Risiken im Klaren sein. Denn sicherlich haben Sie
kein Geld zu verschenken! Wir wissen, wodurch ein Verkauf verzdgert bzw. verhindert
werden kann, beugen dem vor und reagieren entsprechend.

DER RICHTIGE PREIS

Wie finden Sie heraus, was lhre Immaobilie
tatsachlich und neutral betrachtet wert
ist? Was sind Interessenten aktuell bereit,
far Immobilien in Ihrer Region wirklich
zu bezahlen?

PASSENDE INTERESSENTEN

Einige Interessenten wollen nur einmal
schauen, wie Sie leben. Andere haben
vielleicht gar nicht das Geld flr einen
Kauf. Wie erkennen und erreichen Sie hier
die echten potenziellen Kaufer?

ZU WENIG ZEIT

Flr Interessenten mussen Sie nach dem
Verkaufsstart immer erreichbar sein —
auch abends und an den Wochenenden.
Kénnen Sie das auch wirklich mit lhrer
Familie und Ihrem Beruf vereinbaren?

FINANZIELLES RISIKO

Als Laie haben Sie nur begrenzte
Maéglichkeiten, die Seriositat von Kéaufern
zu profen. Auch Preisfindung und
Verhandlungen bergen Tucken. Wollen
Sie so viel Geld wirklich riskieren?



Zu lhrem Verkaufserfolg - mit unserem Fachwissen

IMMOBILIENBEWERTUNGEN

wir haben hochste Qualitatsanspruche daran.

Immobilien sind keine Serienprodukte.

Mit einem Sachverstandigen fur die Bewertung von bebauten und unbebauten
Grundstucken (Spregnetter) in unserem Team, sind Sie bel uns bei der schwierigen Aufgace
der Wertermittlung und der Kaufpreisermittlung genau in den richtigen Handen. Wir kennen
die aktuellen Marktpreise und wissen genau, was moglich ist, darauf kdnnen Sie sich
verlassen.

Wir ermitteln den Marktpreis Ihrer Immobilie erst nach sorgfalticer Recherche aller
Dokumente und unter Einbeziehung samtlicher allgemeinveroindlicher Kriterien. Fenlerhafte
oder gar falsche Gutachten kdnnen zu einem hchen Vermogensschaden fuhren. Jede
Immobilie stellt vielmenr ein Unikat in einem facettenreichen Immobilienmarkt dar. Es ist
daher wichtig Ihre Immobilie als Einzelstlck mit all Inren Besonderheiten zu erfassen.
Wir stehen Ihnen dabei gerne beratend zur Seite.

Uberzeugen Sie sich von uns.

I
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y Bundesverband fiir die Immobilienwirtschaft
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Haus, in dem

die Freude
herrscht, zieht

auch das
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gerne ein.

- Volksweisheit -




.. Egerten 3 - 74388 Talheim

IHR WEG ZU UNS

IMMOBILIEN

. SOCCER CENTER
FLEIN

AKTZENT
SPORTS

MASTEL ALUMINIUM
HALBZEUGE

PAPIER UNION

Alter Rauher Stich T~

/)

kostenlose Besucherparkplatze
direkt vor dem Haus n /REINImmobilien/

BUROZEITEN KONTAKT

Montag - Freitag 9.00 bis 18.00 Uhr Tel. +49 (0) 7133.200440-1
Samstag 9.00 bis 13.00 Uhr Fax +49 (0) 7133.900440-3

ww w . REIN-TMMOWBILIEN.DE



